O MEU NEGÓCIO
A. INFORMAÇÕES GERAIS
Nome:

Endereço:

CEP:  


Cidade:                         Estado: 
Telefone: (11)                                        Fax:  
e-mail:

Escolaridade 
Ocupação principal: 
B. CRIAÇÃO DA EMPRESA
1. Ramo de atividade (Qual o ramo de atividade em que pretende atuar?)
2. Objetivos do empreendimento (Qual o principal objetivo do negocio?)
3. Composição societária (Quem serão os sócios da empresa?) 
	              Nome
	           Função
	                    %

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


4. Metas estabelecidas (Aonde a empresa quer chegar e quando?)
	              Metas
	                         Prazo

	
	

	
	

	
	


C. INOVAÇÃO TECNOLÓGICA.

1. Descreva a INOVAÇÃO TECNOLÓGICA em seu produto/serviço.

2. Informe perspectivas de alcance para sua INOVAÇÃO TECNOLÓGICA – local, regional e mercado de exportação.

3. Seu(s) produto(s) já tem registro de marcas/patentes junto ao INPI ? Caso positivo, favor juntar cópia ou informar número do registro.

4. Há pesquisador científico que acompanha em sua empresa a implementação da INOVAÇÃO TECNOLÓGICA ? Caso positivo, favor informar se há pleito de bolsas/financiamentos de pesquisa junto aos órgãos federais e estaduais de pesquisa e desenvolvimento (Fapesp, Finep, etc.)
D. ASPECTOS MERCADOLÓGICOS

1. Oportunidades de negócio (Como surgiu à idéia de montar o negocio?)
2. Descrição dos produtos (Descrever os principais dos produtos da empresa e as quantidades estimadas á serem produzidas na fase inicial)
	                        Produtos
	                    Quantidades

	
	

	
	

	
	

	
	


3. Concorrentes (Quem serão os concorrentes diretos?)
	               Nome
	        Pontos Fortes
	         Pontos Fracos

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


 4. Vantagens competitivas (O que seus produtos oferecerão a mais que os produtos dos concorrentes para atrair o cliente?)
	Vantagem
	Produto da 
	Concorrente
	Concorrente
	Concorrente

	Competitiva
	  Empresa
	       A
	         B 
	            C

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


 5. Cliente (Quais serão os clientes potenciais da empresa, quais as suas preferências, e qual o tamanho do mercado?)
(   ) Indústria

(   ) Comercio Atacadista

(   ) Comercio Varejista

(   ) Consumidor Final

(  )  Empresas de Prestação de serviços

(  )  Empresas agrícolas
TABELA DO PERFIL DO CLIENTE -  EMPRESAS

	        Nome
	Localização
	 Faturamento
	Volume de Compra
	Segmento de Mercado

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


6. Fornecedores (De quem a empresa irá comprar sua matéria- prima e seus insumos, e quais as condições de compra?)
	Matéria - Prima Insumos
	Fornecedor
	Preço 
	 Prazo de Entrega
	Pagamento

	
	
	    
	   
	  

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


7. Marketing (Como a empresa pretende fazer para que seus produtos cheguem até seus clientes?)

	                       Estratégias de Marketing
	     Investimento

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


E. ASPECTOS OPERACIONAIS
1. Maquinas e Equipamentos (Relacionar todas as máquinas, equipamentos, ferramentas, mobiliária, etc., necessários para a operação da empresa)

	       Descrição    
	        Quant.             
	      Prod./Adm.                 
	  Investimento

	Computador PC
	
	
	

	Impressoras
	
	
	

	Móveis ( mesas / cadeiras armários)
	
	
	

	Softwares ( office+empresário)
	
	
	

	Móveis estoques
	
	
	

	Divisórias
	
	
	

	Produção – informar se no início será terceirizada
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	               Total
	


2. Pessoal (Relacionar todas as funções, as habilidades necessárias, e o numero de pessoas necessárias, incluindo os sócios, nos seis primeiros meses de operação)

	      Função      
	       Quantidade                
	  Conhecimento
	Salários + encargos 

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


3. Outras informações operacionais.

	Área necessária
	

	Demanda de energia elétrica
	   

	Necessita de água no processo de fabricação?
	                (   ) sim         (   ) Não

	Necessita de licença da vigilância sanitária?
	                (   ) sim         (   ) Não

	Necessita de licença na ANVISA
	                (   ) sim         (   ) Não

	Qual o tempo que será dedicado ao negocio?
	                (   ) Integral (   ) Parcial

	Quando poderá iniciar as atividades?
	


F. ASPECTOS ADMINISTRATIVOS/ FINANCEIROS 
1. Custos totais (Primeiros seis meses)
	             Descriminação  
	      Valor total (R$)

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	Total
	


2. Determinação dos preços de vendas 

	                  ITEM
	Produto  

     1
	Produto
       2 
	Produto
      3
	Produto
       4
	  Produto
      5

	Matéria – prima/ mercadoria
	
	
	
	
	

	Custos de produção
	
	
	
	
	

	Despesas Administrativas
	
	
	
	
	

	Comissão de vendedores
	
	
	
	
	

	Imposto sobre vendas
	
	
	
	
	

	Vendas retalhos
	
	
	
	
	

	Lucro liquido
	
	
	
	
	

	Preço final unitário
	
	
	
	
	

	Preço da concorrência
	
	
	
	
	


3. Projeção de vendas (baseando na pesquisa de mercado obrigatória)
	   Mês
	       Produto / Serviço
	Qtdade  
	Preço unitário.   

	    Vlr.total

	    1
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	   2
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	    3
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	    4
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	    5
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	    6
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


4. Projeção dos resultados (6 meses)

	  Descriminação
	   Receita total
	   Custo total
	     Resultado

	Prod. 1:
	
	
	

	Prod. 2:
	
	
	

	Prod. 3:
	
	
	

	Prod. 4: 
	
	
	

	Prod. 5:
	
	
	


5. Fluxo de caixa mensal
	     Mês
	   Histórico
	   Entrada
	       Saída
	      Saldo

	
	Saldo Inicial    
	
	
	

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	

	6
	
	
	
	


6. Investimentos previstos 
	                                     Natureza 
	             Valor (R$)  

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	TOTAL
	


7. Origens dos recursos

	                  Fontes         
	               Valor (R$)

	Recursos dos sócios
	

	Financiamento bancário
	

	Agencia de fomento
	

	Capital de risco
	

	Pessoas físicas
	

	Outras fontes
	

	TOTAL
	


G. RESTRIÇÕES LEGAIS / DOCUMENTOS 

	
	1.  Tem títulos protestados?

	
	2.  Tem ações cíveis?

	
	3.  Tem ações criminais?

	
	4.  Contrato social com últimas alterações – anexar.

	
	5.  Cartão de CNPJ (para empresas já existentes) – anexar.

	
	6.  Currículo dos sócios, ou de pessoas em função- chave – anexar.


OUTRAS INSTRUÇÕES:

- Caso o(s) espaço(s) seja(m) insuficiente(s) para informar todos os dados que julgar necessário(s), adicione folha(s) à parte, que será(ao) considerado(s) como parte integrante deste documento.

- Aprovada a empresa para ser incubada, haverá a obrigatoriedade de transferência da sede para a Incubadora de Empresas de Osasco, com a devida regularização documental no menor prazo possível. 
- Termos de adesão das empresas aprovadas que não forem assinados pelos responsáveis legais dos empresários/empresas pleiteantes no prazo de 7 (sete) dias de nossa comunicação serão considerados como inutilizados, perdendo a empresa o direito aos benefícios da Incubadora.
Local e data
                                                            Assinatura e identificação  do Responsável legal
PARA USO DA IECO
(     )  APROVADO      (     ) APROVADO SOB CONCESSÃO (     ) REPROVADO

_______________________                                                  -----/ ----/ ----

   Consultor da IECO                                                              Data
